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「 オール電化から のガス化転換セミ ナー」 Ｚ Ｏ Ｏ Ｍによるオンラ イ ン参加) 

日程・ 曜日 時間  講義内容・ 講師 会場開催 

９ 月２ ８ 日(火) 開場:1 2 :3 0  

開始:1 3 :0 0  

 

終了:1 6 :3 0  

予定 

同一内容・ 同一講師で 

開催し ます 

会場開催は致し ません。  

Ｚ Ｏ Ｏ Ｍにて 

ご参加く ださ い。  

９ 月２ ９ 日(水) 

    ※参加前日までに、 Ｚ Ｏ Ｏ Ｍの招待 U RL と 講義資料を お送り し ます。  

主催：マーケティングデザインシステム株式会社 

協力：株式会社クラブネッツ 



■開催日時 各会場共通で午後１２時３０分開場 午後１時開始 午後４時３０分まで    

 時 間 講師 カ リ キュ ラ ム 備考 

 1 2 :3 0  W eb 開場  

第

一

部 

1 3 :0 0  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

1 4 :2 0  

 
マーケティ ング 

デザイ ンシステム

(株) 

代表取締役 

浅見 博 

「 新規獲得へ電化から のガス顧客獲得の転換に取組も う 」  

1 . 電化を 獲得する ための戦略と 活動のすすめ方 

(1 ) 転換対象は 3 3 0 万件あり 毎年 5 0 万件の買替が存在する  

(2 ) 転換を 図るための見込み・ ルート を 作ろ う  

(3 ) 転換希望を 獲得する戦略と 手法・ ツ ールで社員を 育てよう  

2 . 電化から 転換を 図る実践策と ツ ールの活用 

(1 ) 戦略①サブユーザー対策に取組む手法と ツ ール 

(2 ) 戦略②既存客の紹介獲得と 転換阻止の手法と ツ ール 

(3 ) 戦略③電化客へのアプロ ーチ手法と ツール 

(4 ) 戦略④見込を LIN E の活用で未来に顧客を 作ろ う  

３ ． ガス給湯に自信を 持てる 社員を 作る こ と が会社の未来を 創る  

 
電化から の転換

を図るための戦

略から 具体的な

提案手法までご

提案し ます 

 

 

ツールは有償で

ご提供、 電力会社

や各社の状況に

応じ たツールを

用意し ています 

第

二

部 

1 4 :3 0  

 

 

 

1 5 :2 0  

(株)ク ラ ブネッ ツ 

第一ガス・ エネルギ

ー推進事業部 

課長  

里野 弘和氏 

 

「 L IN E を 活用し た地域限定広告で新規獲得活動のご提案」  

～SN S と コ ロ ナの時代に LIN E を 活用し て新たな顧客創造策と は 

1 .既存顧客の固定化と 新規顧客創り に LIN E を 活用し よう  

2 .コ ロナ禍だから LIN E を 活用し た広告・ イ ベン ト ・ 販促で売ろ う  

3 .L IN E を 活用し た地域限定の広告で地域の新たな顧客を 創る  

4 .オール電化の顧客にも LIN E を 活用し 、 見込客を 創る 

ポイ ント 制と Ｌ

Ｉ Ｎ Ｅ の活用に

よる広告・ 販促・

イ ベント で新た

な顧客創り のご

提案 

第

三

部 

1 5 :3 0  

 

 

 

1 6 :1 5  

株式会社共栄 

代表取締役社長 

栫 浩多郎氏 

「 Ｌ Ｉ Ｎ Ｅ の活用で未来の顧客を 創り 社員の意識向上に成功」 (仮) 

～LIN を 活用し た販促の事例と 未来の顧客を 創っ た事例の紹介～ 

1 .L IN E を 活用し た販促を 始めた理由と は 

2 .L IN E を 活用し た販促で得ら れた未来のお客様の獲得状況 

3 .L IN E 活用で社内・ 社員の意識高揚も 図れた 

 

Ｚ Ｏ Ｏ Ｍ参加 

第

四

部 

1 6 :1 5  

 

1 6 :3 0  

マーケティ ング 

デザイ ンシステム

(株)代表取締役 

浅見 博 

1 .オール電化から のガス化転換を 図る 提案ツールを 活用し よ う  

2 .電化に対抗でき る LP ガスに自信を 持っ た社員を 創ろ う  

3 .電化から の転換で未来を 創る チャ レ ンジを し よ う  

まと めのご提案 

※上記の講演カリキュラムは、準備や状況により変更させて頂く場合があります。時間配分は、目安となります。 

 

見込発見・提案用ツー

ルから戦略・活動マニ

ュアル、比較ツールな
どを CD-ROM に収録 

 
Word と Excel シートで 

自社の内容に 
修正して使用できる! 

 

提案マニュアルには、 
話法まで収録 

社内勉強会や活動で
即活用できる 

「 電化から のガス化提案ツール CD -ROM 」 内容(セミナー参加者は参加費相当を値引き) 

種別 予定数 収録の主な内容と 利用目的 

会社案内と  

見込発見チラ シ 
8 点 

見込客を 創る ための会社案内から エコ キュ ート の修理依頼が入るチラ シを 用意。  

見込発見用にポスティ ン グ・ 新聞折込・ D M などで配付する ためのチラ シです。  

アプローチ 

シート  
1 6 頁 

見込客やサブユーザー、 施主などへの説明用ツ ール。 エコ キュ ート と エコ ワン 、 エコ

ジョ ーズを比較し ガスの良さ の資料。 社員が説明でき る能力を 養う 資料でも ある  

比較提案シート  
4 シー

ト  
Excel での本体価格を 入れた比較する シミ ュ レ ーショ ン シート  

設置事例モデル 3 点 
複数の設置事例を説明する事例シート 、事例を サン プルに自社の事例集を作る 参考に

する  

電力会社別の 

比較資料 

1 0 電

力×3  

各電力会社のオール電化用の夜間電気料金の資料、 2 0 0 5 年と の比較や再エネ賦課

金を プラ スし た場合の比較などのシート 、 Pa n a son ic の各地の比較資料も 収録。  

戦略マニュ アル 

提案マニュ アル 
2 種 

オール電化から の転換を 図る ための具体的な戦略から 活動のすすめ方までを マニュ

アルと し てまと めています。 提案マニュ アルには、 比較提案するための話法も 収録。 

データ 資料 多数 
エコ キュ ート の出荷データ 、ガス機器出荷データ など と 、ガス業界の未来予測データ

と カ ーボンニュ ート ラ ル資料、 県別エコ キュ ート ・ ガス給湯器出荷データ など 

CD-ROM の内容は、 作成途上に変更する場合あり ます。 (詳細内容案内および申込用紙は別紙にあり ます) 

新帰国客獲得のための「オール電化からガス化転換セミナー」(内容は、一部変更の可能性あり) 

「電化からのガス化ツール CD-ROM」 価格 100,000 円(税別、ZOOM 解説付)+自社用作成 50,000 円税別 



 

浅見 博 
(あさ み ひろ し ）  

マーケティ ングデザイ ンシ

ステム(株)代表取締役 

ガス・ エネルギー業界のコ ンサルタ ント と し て、 既に 3 0 年以上の実績を持ち、 業界のあるべき

姿と 社員の活動について、戦略の提案から 活動・ ツールまで一貫し た指導で高い実績を上げてい

る。電化から のガス化チャ レ ンジを複数の企業で指導し 実績を上げ始めている。 産業報道出版

株式会社刊「 月刊 LP ガス」 に 2 5 年以上連載を継続中。  

 

里野 弘和氏 
(さ と の ひろ かず) 

(株)ク ラ ブネッ ツ 

第一ガス・ エネルギー 

推進事業部課長 

販促の総合商社と し て様々な業界の IT 販促を支援し ており 、その実績数は全国約 3 0 ,0 0 0 事業

所。ガス業界の IT 販促支援を開始し て、僅か 4 年ですが、ガス業界に於けるポイ ント サービス・

LIN E 等の IT 販促支援と し ては取引先ガス会社様より 口コ ミ により 、 業界最大手の実績を持つ

こ と が、 でき ており ます。 それら のガス会社様の事例をセミ ナーでは、 共有致し ます。 若手なが

ら LP ガス業界のシステム導入を積極的にサポート し ている。  

 

栫 浩多郎氏 

(かこ い こ う たろ う ) 

(株)共栄 

代表取締役社長 

鹿児島市の株式会社共栄(き ょ う えい)は、Ｌ Ｐ ガス及び宅配水ク リ ク ラ の事業と 、リ フ ォ ーム事

業を展開し 、 拠点は鹿児島県内に 3 支店、 2 営業所、 水を製造するプラ ント がある。 大学卒業

後、 関東の大手Ｌ Ｐ ガス会社に約 3 年間、 コ ンサルタ ント のアシスタ ント 、 リ フ ォ ーム会社に

1 年勤務し 、 2 0 1 1 年に同社入社。 2 0 1 6 ク ラ ブネッ ツのポイ ント 制に加盟、 Ｌ Ｉ Ｎ Ｅ を活用

し た販売促進も 2 0 1 8 年から 導入し 成果を上げている。 2 0 2 0 年 6 月代表取締役社長に就任。

現在に至る。  

※日時によ り 講師が一部変更する場合があり 、 講師は基本と し て ZOOM 参加と なり ます。  

 

■第２ 部のク ラ ブネッ ツより の提案は見込客作り の新たな手法を提案し ます 

LIN E を 活用し て「 オール電化利用の買替潜在層」 へ地域を 限定し て広告が出せるので、 潜在層から の「 友だ

ち獲得」 が出来る ので、 未来に顧客創り に活用でき る 新たな広告のシステムです。 ぜひご参加く ださ い。  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■オール電化から の新規顧客獲得ツ ールセッ ト の一部 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

第 1 部 セミナー講師  
 

第 2 部 セミナー講師  
 

第 3 部 セミナー講師  


